YANNICK DUPONT

CREATEUR DE SOLUTIONS DIGITALES & IA

Je transforme une idée en site, en
boutique ou en automatisation qui tourne.

» CONTACT

B yannickdrakinfinity@gmail.com
/ Telegram @DrakInfinity6

J'ai passé 15 ans a vendre de la technologie aux grandes entreprises. Un jour, j'ai
arrété d'attendre que les développeurs construisent mes idées — et j'ai appris a
- linkedin.com/in/yannick-dupont-11335a26a

a

i i les batir moi-méme. Aujourd'hui je code, j'automatise, je crée des sites, des
malt.fr/profile/yannickdupont1

drak-infinity-3d.netify.app boutiques et des agents IA. Je ne sors pas d'une école d'ingénieurs, et je

& Site vitrine 3D — en ligne I'assume : je suis un autodidacte qui livre. Et parce que j'ai vendu et négocié
? Montréal (QC) & France pendant 15 ans — de la TPE locale au grand compte national — je comprends
votre besoin avant d'écrire la moindre ligne. Mon objectif est simple : vivre de ce

MA STACK . . . )
g STAC que je crée, honnétement et avec le sourire.

Shopify Canva Pro
CE QUE JE CONSTRUIS POUR VOUS

HTML/CSS Python

Agents IA LLM / O0llama @ ®)
o : Sites internet Automatisation
achine Learning Make
Vitrine pour artisan ou TPE absent de Vos taches répétitives en pilote auto :
Zapier MQL5 / MTS APIs Google, ou boutique e-commerce clé emails, relances, RDV, réception
en main. d'appels.
Salesforce
Niveau : autodidacte avanceé, en
apprentissage continu — ce que je ne
maitrise pas encore, je 'apprends pour ja ¥ ~
mission. 19:2) n
Solutions & agents |A Outils sur mesure
» LANGUES Je congois et j'orchestre des Scripts Python, bots, tableaux de bord
Francais assistants, chatbots et agents qui et intégrations d'API pour votre
bossent pour vous. process.

Anglais

DISPONIBILITE &

MOBILITE @

Télétravail — mais je me déplace
pour rencontrer & négocier sur place
quand il faut. 15 ans de terrain grands comptes pour structurer votre prospection, votre discours de
Missions ponctuelles & forfaits - en vente et votre CRM.

francais.

' Québec & N France

Conseil commercial B2B

[ 1]
Management & direction d’équipe

Directeur restauration/hétellerie - Directeur de salles de sport (jusqu'a 3 gyms). Management d'équipes de 5 a 35 employés :

A recrutement, formation, licenciement, pilotage, gestion de planning, etc.
« Autodidacte.

Mais je livre. »

Ma différence ? La qualité
de la relation et le sourire —

» De la TPE au grand compte

» Télétravail OU sur place

a distance, et en personne
quand il faut.

» L'écoute avant tout

NFINITY
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» EN BREF

15 ans de développement commercial
B2B — de la TPE locale au grand
compte national (télécoms, marchés
publics, grands noms).

Reconverti dans la création
numérique & I'lA, par passion.

» COTE BUSINESS
Développement B2B
Grands comptes
Back-office Négociation
Appels d'offres

Gestion portefeuille

Reporting (o311

» COMMENT JE TRAVAILLE

o On clarifie votre besoin réel, en
clair.

e Je construis et je vous tiens au
courant.

o Vous testez, on ajuste jusqu'a ce
gue ca serve.

« Je trouve comment

faire. »

CE QUE J'AI DEJA CONSTRUIT

GROOT — bot de trading autonome piloté par 1A

En Python : architecture orchestrateur, 9 modules de machine learning, moteur de
prédiction (XGBoost) et notifications temps réel. Tourne en autonomie sur 12 marchés.

Agents IA & assistants — conception + orchestration

Je concois ET je pilote des agents IA : assistant local (Flask + Ollama, synthése vocale)

et réception d'appels automatisée pour cabinet (tri, prise de RDV, suivi).

Briefings économiques & veille de marché
Synthéses automatisées sur I'économie, les marchés et |'actualité mondiale — pour
suivre les tendances et décider vite.

DRAK Infinity — boutique e-commerce
Boutique Shopify de A a Z : paiements, fulfilment automatisé, séquences d'emails et
audit technique complet.

Algos MetaTrader 5 (MQL5) & dashboards
Indicateurs et algorithmes sur mesure (signaux, logique conditionnelle) et tableaux de
bord interactifs (Chart.js).

D'OU JE VIENS

Directeur de compte B2B

Vidéotron - Montréal

Grands comptes : réseau (LAN/WAN/SD-WAN/Data Center), cloud (0365/Teams,
téléphonie) & loT. CRM Salesforce.

Directeur des comptes commerciaux

SFR Business / Altice - France

PME, grands comptes & marchés publics nationaux. Négociation, appels d'offres,
contrats.

Responsable régional - dév. économique & commercial
GIE Green - France
Développement + marchés publics ; management d'une équipe de 25.

Responsable / gestionnaire régional
Econofitness - Montréal

Directeur de la restauration
Club Méditerranée - Avignon

FORMATION & APPRENTISSAGE

Master Management & Commerce (équivalence) —HEC Montréal - BTSMUC —
alternance Orange (CCI, France)

Autoformation continue — web, Python, automatisation, machine learning & agents IA.
C'est mon vrai dipléme.

Ce qui me distingue de milliers de profils : une obsession pour la qualité et la
relation client — |'écoute et le sourire que je ne trouvais nulle part ailleurs. Je
connais mes limites, et j'ai la faim d'apprendre pour les dépasser. Mon but : vivre de
ce que je crée.



